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Mit Checkliste auf Bankenkommunikation vorbereiten

Won Carl-Dietrich Sander

Mittelstindler berichten vielfach
iiber schwieriger werdende Kredit-
gespriache mit Banken und Spar-
kassen. Die Ursachen dafiir liegen
in einer risikobewussteren Haltung
der Banken - oft aber auch in unzu-
reichender Vorbereitung seitens
der Mittelsténdler.

Diese Beobachtung hat den Verfas-
ser dieser Information veranlasst, die
wesentlichen Vorbereitungs-Themen
fir erfolgreiche Kreditverhandlungen in
einer Checkliste zusammen zu stellen:
JMorbereitung ist die halbe Miete!”

Man muss beide Seiten in Banken ken-
nen. Sinnvoll ist es, die Vorbereitung
zu beginnen mit einem Stdrken- und
Schwachen-Profil des Mittelstiandlers
als Ausgangslage fir die Darstellung sei-
nes Unternehmens gegeniiber Banken.
Es gilt, den Kreditgeber zu Uberzeugen,
dass man in seiner Branche zum boni-
tatsmalig besten Drittel gehort.

Motwendig ist ein offener und transpa-
renter Austausch zwischen Kunde und

Bank. Hier sollte man allerdings nicht
nur von den Mittelstdndlern die Offen-
heit fordern, sondern auch von den
Banken. So findet sich beispielsweise
eine Frage in der Checkliste, die den
Dialog mit der Bank (ber deren Risi-
koeinschétzung (Rating) behandelt,
die der Kunde kennen sollte.

Mittelsténdler berichten vielfach von
héheren Sicherheitenanforderun-
gen der Kreditinstitute. Auch dieses
Thema findet sich in der Checkliste:
Bank und Kunde sollten sich Gber
die unterschiedliche Bewertung der
Sicherheiten offen austauschen - zum
besseren Verstidndnis der jeweiligen
Sichtweisen.

Ein weiterer Aspekt in der heuti-
gen wirtschaftlichen Situation: in der
Checkliste ist nie ,von der Bank", son-
dern immer von .den Banken und
Sparkassen" die Rede. Der Gedanke
dahinter: ein Mittelstandler sollte heute
zwei kreditgebende Bankverbindun-
gen haben, um zu starke Abhangig-
keiten zu vermeiden.

Dipl.-Kfm. Cari-Dietrich Sander

Interessenten kénnen sich die Check-
liste im Internet herunterladen:
www.checkliste.bankgespraeche.de &

Der Autor ist Unternehmensbe-
rater im Bereich des Handwerks
und des Mittelstandes.

Weitere Informationen:
Telefon: 0 21 31 /66 04 13
info@cd-sander.de
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