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KREDITVERGABE

Tropfelnder
Geldhahn

Zu hohe Zinsen, zu viele Sicher-
heiten, zu hdufig werden Kredit-
antrage abgelehnt: Der Mittelstand
klagt tiber die Kreditklemme.

aut Stefan Genth hat der Handel die

schlechtesten Karten. ,Von allen
Wirtschaftszweigen”, so der Hauptge-
schaftsfiihrer des Hauptverbandes des
Deutschen Einzelhandels (HDE) in Berlin,
JIst der Einzelhandel am stérksten be-
troffen von der zuriickhaltenden Kredit-

vergabe der Banken."” Nach einer aktu-
ellen Umfrage seines Hauses kommen
immerhin 36 Prozent der Einzelhandler
derzeit deutlich schwerer an Kredite.
Mehr als ein Viertel beklagt, Gberhaupt
kein Geld mehr von der Bank zu erhal-
ten. ,Insbesondere Unternehmen mit

mittlerer und schwécherer Bonitat leiden
unter der restriktiveren Kreditvergabe”,
beobachtet auch Giinter Althaus, Vor-
standsvorsitzender von Europas groftem
Mehrbranchen-Dienstleistungsverbund
Ariston-Nord-West-Ring (anwr) in Main-
hausen. Mit der Folge, dass sich die Situ-

ation dieser Unternehmen erheblich ver-
schlechtert.

Die verscharfte Lage zeigte sich schon
im Friihjahr. Bei der traditionellen Um-
frage der Vereine Creditreform in Neuss
klagten 26 Prozent der Einzelhandler da-
rilber, dass ihr Kreditwunsch abgelehnt
wurde. Bei jedem Dritten bewilligte der
Sachbearbeiter das Darlehen nicht in der
erhofften Hohe. 85 Prozent der Handels-
unternehmen hatten zusétzliche Sicher-
heiten vorzulegen. Jeder zweite Betrieb
musste einen Zinsaufschlag akzeptieren.
Unterm Strich schatzen nur 31 Prozent
der Befragten die Situation im Handel
derzeit genauso ein wie noch vor einem
Jahr, 55 Prozent empfinden ihre Lage als
verscharft.

Von Bank zu Bank

Wabei sich je nach Banktyp ein unter-
schiedliches Bild ergibt, wie das Ifo-Insti-
tut gerade ermittelt hat. Private Ge-
schaftsbanken und Landesbanken zeigen
sich bei der Kreditvergabe eher zuriick-
haltend, Genossenschaftsbanken und
Sparkassen sind deutlich weniger re-
striktiv. Nach der Umfrage vergeben die
privaten Geschaftsbanken sogar bei Un-
ternehmen, die ihre Geschaftssituation
mit gut bewerten, zurlickhaltender Kre-
dite als andere Banktypen. Die Ergeb-
nisse beziehen sich zwar in erster Linie
auf das verarbeitende Gewerbe, ,jedoch
diirften sie im Einzelhandel dhnlich aus-
fallen”, erklart André Kunkel, Verantwort-
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