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Sehr geehrte Leser,
willkommen bei der August-Ausgabe unseres Newsletters!

Bei sommerlichen Temperaturen locken Café-Terrassen und Gartenlokale
ins Freie. Wohl dem, der jetzt nicht arbeiten muss und seinen Urlaub
genieft! Fur alle anderen sollte das Motto lauten: Ein Geschaftsessen

mit dem Kunden im Biergarten belebt das Geschaft und bringt gute Laune.
Die Restaurantquittung kénnen Sie zu 70 % als Betriebsausgaben absetzen.
Dokumentieren Sie Ihren Aufientermin rechtssicher mit unserem aktuellen
Formular.

In den Neuzugangen auf www.checkliste.de finden Sie diesen Monat
nutzliche Tipps rund um die Themen Bankgesprache, Kundenriickgewinnung
und den wichtigen ersten Eindruck — im Business oder privat.

Viel Erfolg und eine gute Zeit wiinscht Ihnen
lhre
checkliste.de Redaktion

Bankgesprache: So gehen Sie souverén in den nachsten Termin!

Wer seit Jahren bei der gleichen Bank ist und seinen Berater in- und
auswendig kennt, geht mit einer gewissen Routine in ein Kreditgesprach.
Dennoch oder gerade aufgrund der meist &ahnlich ablaufenden Termine,
kann es von Nutzen sein, das eigene Vorgehen zu tiberdenken und sich
noch grindlicher als sonst vorzubereiten. Sollte Ihr Berater Ihnen

wider Erwarten schlechtere Konditionen einrAumen oder gré3ere
Sicherheiten verlangen, sind Sie nach dem Durcharbeiten dieser
Checkliste bestens gewappnet.
http://checkliste.de/neu2009-08.htm#20.08.2009i
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