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Kostenrechnung

Anlagenbuchhaltung

Liebe Leserin,
lieber Leser,

das neue Jahr hat turbu-
lent begonnen, fast wo-
chentlich verandern sich
die Prognosen Uber die
kanftige wirtschaftiiche
Entwicklung.

In diesen besonderen
Zeiten gilt es, wachsam
zu sein, die wichtigen
Kennzahlen des eigenen
Unternehmens genau im
Blick zu haben, schnell
und rechtzeitig zu rea-
gieren.

Wie die Mega Software
GmbH Sie dabei unter-
stitzt, lesen Sie auf den
folgenden Selten: ange-
fangen von einem spezi-
ellen Managemeni-Ser-
vice Uber Einzelberatun-
gen bis hin zur Bereitstel-
lung von Modulen, die
Ihnen helfen, die Wirt-
schaftlichkeit Ihres Unter-
nehmens transparent zu
machen,

In cliesem Sinne winschen
wir Innen gute Ideen und
ein schénes Osterfest!

Megao-
Preisrcitsel

Kaffeebar zu
gewinnen

Alles kalter Koffee?
Das rmuss nicht seinl
Gewinnen Sie  mit
Mega lhre persénliche
Kaffeebar flrs Blro.
Mit ein wenig Glick
und der richtigen Lo-
sung ist eine original
Philips Senseo schon
unterwegs an Sie.

Mehr zum Ratsel auf
Seife 4.
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Lohn und Gehalt

die halbe Mietel

Das Tempo des Ab-
schwungs ist rasant. Im-
mer mehr Unternehmen
der Realwirtschaft spiiren
die Finanzkrise. Fiir den
Mittelstand heifit das:
Vorbereitet sein und ge-
zielt gegensteuern,

Viele Miuelstandler ha-
ben ihre Hausaufgaben
in der Vergangenheit ge-
macht und sind derzeit
noch ,erstaunlich robust®,
sagt Dorothee Schenten,
Bezirksgeschifisfiihrerin
des Bundesverbandes der
mittelstandischen  Wirt-
schaft dstliches Ruhrge-
biet. Doch Umsatzeinbrii-
che kénnen sich, ausgeldst
durch  Kettenreaktionen
zurtickhaltender Kunden
und zdgerlicher Verbrau-
cher, schnell entwickeln.

Analyse des Marktes

Fiir den Neusser Unter-
nehmensberater Carl-Diet-
rich Sander sind daher
zwei Kernfragen mchllg.
die Unternehmen fii h
beantworten missen: Wie
kommt ein Unternehmen
mit einem sinkenden Um-
satz von 5 bis 10 Prozent
oder mehr klar? Und: Ab
welchem Zeitpunkt muss
mit Umsatzriickgang ge-
rechnet werden? Sowohl
Schenten als auch Sander
raten in diesen unsicheren
Zeiten zu einer genauen
Analyse des Marktes, der
eigenen Kostenbasis und
Finanzierung.

In ihren Analysen soll-
ten Mitelstindler daher
wichtige betriebliche As-

pekte beachten, die die ge-
genwirtige Situation des
Unternehmens realistisch
darlegen. Im  Rahmen
eines speziellen Manage-
ment-5 =5 bieten die
Geschiifisfithrer  Alfred
Focke und Jorgen Lohse
personliche  Gespriche
auf  Unternehmer-Ebene
an; sie erortern, welchen
Beitrag Mega Software
leisten kann, um die ana-
lysierte Situation zu ver-
bessern - etwa wie mit
,\l{.'g;ll-'iuﬁ® flexibel orga-
nisatorische Anderungen,
Arbeitszeitkonten, die Ein-
fuhrung von Kurzarbeiter-
geld oder die eines Liqui-
ditdtsmanagements umge-
setzt werden kénnen,

In einem ersten Schritt
konnten etwa  marktre-
levante Frithwarnindi-
katoren eruiert werden,
die  Aufschluss  dariiber

geben, wie sich die Zahl
der Anfragen, Angebote
und Aufirige eines Un-
ternehmens  entwickeln,
Etwa 30 wichtige Indizes
und Statistiken liefern Me-
gaPlus®/ Warenwirtschaft
oder Rechnungswesen,

Kennzahlen abfragen
mit MegaPlus®

Ebenso ist eine differen-
zierte Kundenanalyse
maglich, um beispielsweise
die Zahlungsfihigkeit neu-
er und alter Kunden fest-
wustellen, Mega Software
kann eine Schnittstelle
zur Wirtschaftsauskunfrei
Creditreform  bereitstel-
len, mit der in Form einer
elektronischen  Auskunft
zum Beispiel der Bonitits-
index oder andere inter-
essante Kennzahlen eines
Kunden oder Lieferanten
abgefragt werden®, so Vol-

Personalzeiterfassung
Warenwirtschaft

st sich die Bo-
nitit bereits vor Vertrags-
abschluss iberpriifen.
Bevor jedoch gezielte
Maflnahmen ergriffen
werden, missen finanzi-
elle Spiclriume  geklan
werden: Wie kénnen etwa
schnell Forderungen und
Warenbestinde abgebaut
werden? Wie wird der
Kreditspielraum beurteilt?
Wie kann die Kostenbasis
verringert werden? Dazu
kann auf zahlreiche Werk-
zeuge  aus Ml:g.ll-’luh:ﬁ-
zugegriffen werden, etwa
aul das Liquiditits- oder
Vertragsmanagement; das
Rechnungswesen stellt die
fiir Basel 1I erforderliche

Datenbasis zur Verfiigung,
die dber das Informati-
oncenter  entsprechend

aufbereitet werden.

MegaPlus® das einzige
integrierte System

Der Mittelstand bendtigt
sichere Partner, die sich
durch grofie Flexibilitit
und Integrationsfihigkeit
auszeichnen. Genau dieser
Partner ist die Mega Sofi-
ware GmbH, die mit Mega

Plus® die einzige Mittel-
standslosung mit 100 %ige
Integration von Control-
ling, Rechnungswesen,
Personalwirtschaft — und
Warenwirtschaft anbietet.

Mehr auf Seite 2, »

»ES Ist besser, ein Problem zu
erorfern, ohne es zu enfschei-
den, als es zu entscheiden,
ohne es erdértert zu haben.”

Joseph Joubert, franzdsischer Moralist,
Epigrommatiker und Schriftsteller
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