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Tilgungsliicke: Checkliste 1im Internet

(NGZ) Investitionsfinanzierungen
mit Lebensversicherungen als Til-
gungsersatz waren viele Jahre gin-
gige Finanzierungspraxis. Das lang
anhaltende Zinstief stiirzt jetzt aber
viele Mittelstindler in Probleme:
Die bei Finanzierungsbeginn er-
rechneten Ablaufsummen der Le-
bensversicherungen werden bei
weitemn nicht erreicht. Daraus resul-
tiert eine Liquiditéitsliicke: Das Dar-
lehen kann ndmlich aus der Ab-
laufsumme der Lebensversiche-
rung nicht vollstindig zuriickge-
zahlt werden.

Jakob Werner (Name von der Re-
daktion gedndert) wollte seinen Au-
gen nicht trauen: Seine Bank
schrieb ihm, dass sie ab sofort Bei-
triige von 2500 Euro vierteljihrlich

abbuchen miisse, um die entstan-
dene | Tilgungsliicke* von etwa
100 000 Euro bei seiner Immobi-
lienfinanzierung schrittweise abzu-
decken. Dabei hatte die Bank sei-
nerzeit selber fiir die Finanzierung
des Werkstattgebdudes die Til-
gungsaussetzung gegen Abschluss
einer Lebensversicherung vorge-
schlagen. Und das sollte jetzt, zehn
Jahre spiiter, nicht mehr gelten?
Der Hintergrund wurde Werner
schnell klar, als er sich einmal ndher
um das Thema kiimmerte: Vor zehn
Jahren, bei der Finanzierung, kalku-
lierten die Versicherungen mit
Durchschnittsverzinsungen  von
rund sechs Prozent im Jahr. Auf-
grund der lange niedrigen Kapital-
marktzinsen wurde dieser kalkulier-

te Satz aber schnell und dauerhaft
nicht erreicht. Aktuell erwirtschaf-
ten Lebensversicherungen einen
durchschnittlichen Zins von etwa
vier bis 4,5 Prozent per anno —wobei
der Zinssatz je nach Versicherung
auch deutlich weiter streuen kann.

Bei der 20-jihrigen Finanzie-
rung von Werner wurde die Versi-
cherungssumme mit rund 67 Pro-
zent der Darlehenssumme ange-
setzt. Die Differenz sollte aus den

Verzinsungen (Uberschussanteilen)

abgedeckt werden. Und genau das
wird nicht mehr funktionieren.
Jakob Werner iiberlegt nun, wie
er mit seiner Bank verhandeln wird,
Das Schreiben will er auf jeden Fall
so einfach nicht akzeptieren. Wer-
ner: ,Der richtige Weg wiire doch

wohl gewesen, sich zusammen zu
setzen, die Situation zu erdrtern
und gemeinsam nach Wegen zu su-
chen - statt hier per Anweisung
agieren zu wollen”.

Der Neusser Unternehmer-Be-
rater Carl-Dietrich Sander weist da-
raufhin, dass es viele Jakob Werners
im deutschen Mittelstand gibt—und
dass manche dieses Problem noch
nicht erkannt hiitten. Deshalb stell-
te er eine Checkliste auf seine Inter-
net-Seite, mit der jeder Mittelstind-
ler seine eigene ,Tilgungsliicke" er-
rechnen und dann handeln kann.
Zu finden ist sie unter der Adresse
www.cd-sander.de im ,Aktuellen
Thema" oder als direkter Link unter
www,cd-sander.de/pages/02.aktu-
elles/01.aktuellesthema,
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