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Gefahrlich: Versicherung statt Tilgung

FINANZIERUNG: Lange Jahre war es gangige Praxis, bei einer Inves-

tition eine Lebensversicherung als Tilgungsersatz abzuschliefen. Aus

der Versicherungssumme soll das Darlehen bei Falligkeit auf einen

Schlag zuriickgezahlt werden. Das lang anhaltende Zinstief stirzt nun

viele Handwerker in Probleme. Die einst errechnete Ablaufsumme der

Versicherung wird heute bei weitem nicht erreicht.

rungen als Tilgungsersatz zu finan-
zieren, das war in den letzten fiinf
bis 15 Jahren eine giingige Finanzie-
rungspraxis. Leider geht diese Rech-

Iuvesritinnm mit Lebensversiche-

nung in den meisten Fillen nicht
mehr auf. Ursache: die langanhalten-

Das Risiko der Unterdeckung liegt beim Kunden

Die Verbraucherzentralen raten, bei einer Finanzierung blop
keine Kapital-Lebensversicherung - als Tilgungsersatz - zu
vereinbaren. So schiebt der Bundesgerichtshof entgegen
frilherer Entscheidungen dem Kunden komplett den schwarzen
Peter zu: Reicht die zur Tilqung eines Immobiliendariehens
vorgesehene Ablaufleistung aus einer Kapital-Lebensver-
sicherung nicht aus, um das Darlehen vollstandig zu tilgen,
bleibt grundsatzlich der Kunde auf dem Schaden sitzen, so die
BGH-Richter (Beschluss vom 20. 11. 2007, AZ: X| ZR 259/96).

de Tiefzinsphase. Die bei Abschluss
kalkulierten Durchschnittsverzinsun-
gen werden heute bei weitem nicht er-
reicht. Jetzt klaffen Liquidititsliicken,
die leicht sechsstellige Betrige anneh-
men konnen. Lingst nicht alle betrof-
fenen Handwerker haben diese Pro-

blematik erkannt, warnt Unterneh-
mensberater Carl-Dietrich Sander.
Das Problem liegt auf der Hand: Das
Darlehen kann aus der Ablaufsumme
der Lebensversicherung nicht voll-
stindig zuriickgezahlt werden.

Die Tilgungsaussetzung war
ein Vorschlag der Hausbank

Sander schildert ein Beispiel aus sei-
ner Beratungspraxis, der Name des
Unternehmers ist allerdings geindert:
Jakeb Werner wollte seinen Augen
Bank
schrieb, dass sie ab sofort Tilgungs-

nicht trauen als ihm seine

beitrige von z.500 Euro vierteljihr-
lich abbuchen miisse, um die ent-
standene .Tilgungsliicke® von etwa
100.000 bei seiner Immobilienfinan-
zierung schrittweise abzudecken. Da-
bei hatte die Bank seinerzeit selber fiir
die Finanzierung des Werkstattgebiu-
des die Tilgungsaussetzung gegen
Abschluss einer Lebensversicherung
vorgeschlagen. Und das sollte jetzt
zehn Jahre spiter nicht mehr gelten?

Vor zehn Jahren waren die
Zinsen noch iippig

Der Hintergrund wurde Werner
schnell klar: Bei der Finanzierung vor
zehn Jahren kalkulierten die Versi-
cherungen mit Durchschnittsverzin-
sungen von um die sechs Prozent im
Jahr. Aufgrund der lange niedrigen
Kapitalmarktzinsen wurde dieser kal-
kulierte Satz aber schnell und dau-
erhaft nicht erreicht. Aktuell erwirt-
schaften Lebensversicherungen einen
durchschnittlichen Zins von vier bis
viereinhalb Prozent wobei der Zins-
satz je nach Versicherung auch deut-
lich weiter strenen kann. Bei der 2o
jihrigen Finanzierung von Werne:
wurde die Versicherungssumme mi'
etwa 67 Prozent der Darlehenssum
me angesetzt. Die Differenz sollte aus
den Verzinsungen (Uberschussantei-
len) abgedeckt werden. Und genau
das wird nicht mehr funktionieren.

Jakob Werner iiberlegt nun, wie e1
mit seiner Bank die Situation verhan
deln wird. Das Schreiben will er au
jeden Fall so einfach nicht akzeptie
ren. Werner: ,Der richtige Weg wiire
doch wohl gewesen, sich zusammer
zu setzen, die Situation zu erorterr
und gemeinsam nach Wegen zu su
chen - statt hier ,per Anweisung
agieren zu wollen.” Unternehmens
berater Sander weist daraufhin, das:
es viele solcher Fille im Handwerl
gibt — und dass manche dieses Pro
blem noch nicht erkannt hitten. Des
halb hat er eine Checkliste ausgear
beitet, mit der jeder Handwerker sein
cigene , Tilgungsliicke” errechnen une
dann handeln kann.

Die Checkliste finden Sie unte
DHB-Aktuell bei

www.handwerksblatt.d

Erftstr. 78 41460 Neuss

Telefon 02131 — 660413 Fax 660426 Mobil 0177 — 7515161
E-mail info@cd-sander.de internet: www.cd-sander.de



